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FUTURO EMPRESARIAL

Crea tu plan de ventas y mercadeo
para entornos Presenciales y Digitales
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“ En tiempos de incertidumbre es mejor
planear, las empresas que lo hacen pueden
lograr en un 83%mejores resultados que sus

competidores. .
Michael Porter

Es la metodologia desarrollada y probada por expertos consultores empresariales,
especializados en salvar empresas y que, basados en sus experiencias reales en ciento de
organizaciones, trasladan conocimiento aplicado a las realidades de las empresas vy
mercados, logrando guiar al lider empresarial y a su equipo de trabajo a la definicion de
un plan estratégico ANTICRISIS de mercadeo y ventas, que le permita disminuir la
incertidumbre de los resultados y optimizar los recursos disponibles.
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https://www.smartspeakersweb.com/ventas/francisco-de-paula-sanchez-polanco
http://ventas.metamorfosis.co/

/COMO CREAMOS UNA ESTRATEGIA
DE MERCADEO Y VENTAS ANTICRISIS?

Abordando desafios de comunicacion con un delicado y profundo lenguaje para acompafiar

procesos evolutivos. Conocemos metodologias fundadas en nuevos paradigmas de

comunicacion organizacional. Damos participacion a todas las partes dentro de una experiencia

memorable de conversacion estructurada, acompafiada de didacticas constructivas para

abordar los analisis y las soluciones y orientandolas a las acciones especificas que llevaran a la

transformacion de resultados.

Creemos que solo los procesos llevan a verdaderas transformaciones y estos de la mano de una

metodologia probada y un acompafamiento de expertos produce la magia de optimizar los

recursos de las empresas y su enfoque estratégico.

CREA TU
PLAN DE

Estrategia para tiempos
decrisis en entornos
presenciales y digitales
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FRANCISCO DE PAULA
CONSULTOR EMPRESARIAL

¢QUIEN ES FRANCISCO DE PAULA?

Mas de 30 aios de experiencia, directivo en
companias del sector financiero, asegurador y
la industria de mercadeo masivo; actualmente
es miembro de varias juntas directivas,
director técnico externo de las consultorias
empresariales de la Cdmara de Comercio de
Bogota y cofundador de METAMORFOSIS.
Vasta experiencia en contribuir a lograr
resultados comerciales en cientos de
empresas de diferentes sectores.


https://api.whatsapp.com/send?phone=573102134465&text=Hola%20Metamorfosis,%20quisiera%20agendar%20una%20video%20llamada%20con%20Francisco

/QUE LOGRAS CON ESTE

PROCESO PARA TU EMPRESA?

e Co Crear a partir una dialogo estructurado, dirigido por el experto que los acompana y su staff
® Generar un analisis preciso y sustancial de las variables claves de su modelo de negocio
actual. navegando de manera Optima sobre las variable relevantes del mercadeo y ventas, como
son los factores del macro entorno, micro entorno y sus propias capacidades internas
organizacionales.

® Revisar su modelo de gestion comercial de manera puntual. Como gestiona su organizacion
de ventas, sus canales y los conecta con acciones de mercadeo.

e Alinear mediante el uso de herramientas para toma de decisiones, los focos relevantes, donde
debe poner la energia y recursos de la organizacion.

® Priorizar lineas de accion a desarrollar.

® Definir un plan de mercadeo y ventas, que direccione las acciones estratégicas y tacticas para
alcanzar objetivos especificos, optimizando los recursos disponibles y maximizando los
resultados.

e Creamos el Modelo de Actuacion Comercial de la compafiia y el uso de herramientas digitales
para potenciar la estrategia.

e Alinear LO HUMANO Y LO ESTRATEGICO y a partir de esto accionar el futuro desde ya!

REALIZA TU DIAGNOSTICO GRATIS AQUI



https://formfaca.de/sm/MwQ2sMTjT

;COMO SE ESTRUCTURA EL PROGRAMA PLAN DE MERCADEO
Y VENTAS EN ENTORNOS VIRTUALES Y PRESENCIALES?

Este programa le permite a través de cuatro ejes, desarrollar un método probado para llegar a la
formulacion del plan a la medida y necesidades de su empresa. Le permitira enfrentar
condiciones extremas de adversidad en sus mercados, como ha sucedido con nuestros clientes
en este periodo de pandemia.

Anélisis de lo
externo del mercado
y lo interno de la

organizacion

La cultura
organizacional como
base para los
resultados de
mercadeo y ventas

Llevando los
hallazgos hacia

objetivos estratégicos
y comerciales

Definiciondel plan
de mercadeoy

estrategia digital en
tiempos de crisis

REALIZA TU DIAGNOSTICO GRATIS AQUI


https://formfaca.de/sm/MwQ2sMTjT

MAS VENTAS, MAS RENTABILIDAD
En momentos de tanta incertidumbre, construir el plan de ventas 'y
mercadeo con NOsotros sera un proceso de gran inspiracion para
tu empresa. Logrando apropiar los factores claves que te llevaran a
optimizar recursos y lograr 6ptimos resultados, no solo se trata de
sobrevivir, sino de crecer en medio de la tempestad.

CONSTRUYE EL FUTURO DESDE YA!
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